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COMPANII

Popovici Nitu & Asociatii: Ne-am majorat anul trecut
veniturile cu 10%, dar cu resurse si costuri suplimentare

Avocatul Florian Nitu: ,Suntem intr-un plin proces de fragmentare in
aceastd linie a doua, afirmelor de la 10 la 40 de avocati®.

lorian Nitu, managing partner al

casei de avocaturd Popovici Nitu & = F Florian Nitu
Asociatii, unul dintre cei mai mari X = = Managing partner al
jucitori din piata de profil, considerd 2o . = ] A Popovici Nitu & Asociatii
ci mediul economic local este & ) ,ln termeni generali, pentru
ysulfuros si coroziv®, iar criza economici - cd tipul de serviciu de nevoie
globali ar putea fi dublatd de una autohtona. , \ se schimbd, cel mai afectate

sunt firmele specializate in
industrii predilect lovite de
mersul economiei, dar §i
firmele medii sau chiar mai
mari nediversificate suficient.“

»Ceea ce incd previne dezastrul este aparenta
determinare a marilor investitori striini
industriali de a pistra pozitiile roménesti, insd
echilibrul in care ne aflim in aceastd privintd
este tot mai fragil®, afirmi avocatul.

Firma condusi de Florian Nitu si Ernest

Popovici are printre clienti o serie dintre marii investitori striini din industria locald, precum Automobile Dacia, Mittal, Ameropa sau
Cargill, dar avocatii au sesizat in ultima perioadd tot mai multe proceduri de lichidare, retrageri de capitaluri si investitii blocate din
ratiuni care tin in primul rind de particularititile economiei locale.

De reguld optimist, Nitu considerd acum ci amenintarea unei crize locale este serioasi, alimentati de incertitudini in reglementare gi de
mesajul politic ambiguu pentru economie.

Mediul a devenit astfel coroziv si sulfuros, iar de o astfel de piatd investitorii externi puternici, cu planuri pe termen lung, se feresc si
decid amanarea unor potentiale investitii pe termen nelimitat.

JIntr-un astfel de climat intervin revizuirea angajamentelor, rezistenta la executarea obligatiilor, antagonizarea relatiilor de afaceri in
general, proiectele noi cresc greu, detinitorul de capital strdin este tot mai prudent si intre in piatd, iar acolo unde pare ci intri este vorba
de multe ori tot de capital autohton, deghizat la repatriere®, afirma Nitu, referindu-se la tranzactiile derulate in ultimii ani §i in care
provenienta exactd a capitalului este pierdutd intr-o lungi listd de firme interpuse.

In ciuda acestei situatii, Popovici Nitu & Asociatii a inregistrat anul trecut venituri brute in cregtere cu peste 10%, comparativ cu un
nivel de 12,8 mil. euro in 2011, datoritd unui portofoliu stabil de clienti, dar totodati ,.cu si mai multd munci“. Practicile care au generat
cele mai mari venituri sunt cele de asistentd in materie de fuziuni i achizitii, imobiliare sau proiecte de investitii in domeniul energetic,
dar i litigiile, arbitrajele si achizitiile publice au avut o contributie importanti in incaséri.

In materie de fuziuni si achizitii, casa de avocaturi a fost implicati in tranzactii din domenii diverse, de la I'T' si comunicatii la imobiliare,
servicii profesionale, distributie i farma pentru clienti ca Auchan, Cargill, Fresenius, Ameropa sau Oresa Ventures. Firma numiri in
prezent o echipa de 80 de avocati coordonati de o echipd de 10 parteneri.

»Am reusit, asadar, o crestere in venituri brute de peste 10% raportat la anul 2011, insi cu resurse si costuri suplimentare. Am consolidat
echipele in 2012, am ficut si angajiri laterale cam in toate grupurile de practici, cit si recrutdri de freshers (proaspit absolventi - n

red.).

Cu alte cuvinte, nici pentru avocatii de business actualele vremuri nu sunt tocmai favorabile, desi piata de profil nu este la fel de afectatd
ca economia per ansamblu.

»Regula fundamentali este ci piata serviciilor urmeazi tempoul economiei reale, cu o serie de preciziri. Intai, existd un ecart temporal
intre dinamica economiei (prlmara) si dinamica serviciilor (secundari). Inal do1lea rand, serviciile avocat1ale au, cel putin in parte, o
naturd anticiclicd, in sensul ci de interventia unui anumit tip de avocat este nevoie in orice condlgn ,explicd N1,tu

Tn aceste conditii, avocatul considerd ci modelul de firmi cu cele mai mari sanse de adaptare la situatia economici actuali este cel ,fully
fledged”, care poate acoperi toate ariile de practicd, in detrimentul firmelor nisate, care pot fi destabilizate mai usor de fluctuatiile unei
anumite piete.

,In termeni generali, pentru ci tipul de serviciu de nevoie se schimbd, cel mai afectate sunt firmele specializate in industrii predilect
lovite de mersul economiei, dar si firmele medii sau chiar mai mari nediversificate suficient.”

Aceste probleme din sinul caselor de avocaturd medii i mari determini crearea unor noi firme si regrupiri in linia cabinetelor medii,
jucitori care sperd ca intr-un interval de cinci ani si profite de situatie §i si acceadd in rindul caselor de avocaturi din prima linie.

yountem intr-un plin proces de fragmentare in aceastd linie a doua, a firmelor de la 10 1a 40 de avocati. Iar acesta va rimane un fenomen
constant, motivat fie de recesiune prin reprofiliri, fie de crestere economici prin noi initiative pe cont propriu®,a conchis Florian Nitu.
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