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Cristian Popescu Avocat Asociat, Popovici Nitu
Stoica & Asociatii: Avem 5 comune din 3000 unde
s-a finalizat cadastrul
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Procesul de cadastrare totala a terenurilor nu va fi
finalizat nici Tn 10 de ani in conditiile in care acum
avem cinci comune din 3000 unde s-a finalizat
cadastrul, a declarat Cristian Popescu Avocat
Asociat, Popovici Nitu Stoica & Asociatii, n
cadrul conferintei ZF Agrobusiness.
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"In Romania se legifereazi tot mai prost. Iar
agricultura pare un pic dereglementata sau reglementat
birocratic, invechit, focusat mai mult pe o perspectivp
de protectie sociald decat de claritate si a sprijini pe
cei care lucreaza in domeniu."
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Legea 321 nu va incuraja producatorii romani. Este o forma fara fond.

Legea cadastrului, sunt pesimist si despre ea si nu vad finalizata nici in 10 de ani cadastrarea totald a
terenurilor. Avem 5 comune din 3000 unde s-a finalizat cadastrul. Plus ca ar trebui sd discutam si de
comasare in agriculturd. Prin lege, 8 mil de hectare s-au dus la 3 mil de proprietari, iar Romania e singura
tara din Europa cu potential agricol care nu are o lege a comasarii.

Nimeni nu are interesul dea avea o situatie clara a suprafetelor agricole. Un motiv este delasarea,
incompetenta, mare parte din fondurile UE, din subventii, pe suprafete au fost eludate. Exista terenuri cu
dubld evidenta. Apoi este gradul mare de fragmentare, sunt milioane de loturi cadastrale, proprietarii
initiali nu mai sunt in viata, altii au emigrat, si e greu sa aduca acte.

Daca tot se discutd de legea cadastrului ar trebui sd se discute i de comasare. Ce costuri presupune sa te
duci cu tractorul la 5 loturi de teren divizate prin diferite sate? E nevoie si de comasare administrativa,
astfel incat o parte din cetdtenii dintr-o comund sd poate ceard comasarea terenurilor lor ca sd fie mai ugor
de exploatat. Un producator are nevoie de o situatie clara a terenurilor si de finantare.

Am un client care vrea sd acceseze niste fonduri pentru o ferma si ne lovim de o birocratie si o lipsa de
intelegere a businessului incredibild. Nu ai cu cine discuta. Singurele Tntrebdri pe care le primim sunt de
ce a vandut in tara lui, de ce nu 1l ajuta banca din tara lui, cand se coc fructele lui, daca e un escroc?

Contractele forward, le recomand fermierilor sd le foloseasca. Majoritatea decid sd vanda doar la
momentul culesului. In SUA s-a ficut prin anii 70 training masiv pentru ca fermierii si inteleagi ce e un
contract forward. Sa contractezi recolta din decembrie, sd vezi preturile si sa prinzi un pret bun, chiar daca
recoltezi in 1ulie. Este un mod de a reduce riscul.
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