Bianca Chiurtu: in fiecare dosar trebuie sa
prezinti cea mai potrivita aparare pentru
clientul tau

Alina MATEI

Alina Matei: Multumesc, stimatd doamna Bianca Chiurtu, Partner POPOVICI NITU
STOICA & ASOCIATII (PNSA), pentru timpul acordat cititorilor JURIDICE. De
curdnd, domnul avocat Florian Nitu a anuntat cooptarea in asociere a
dumneavoastra, aldturi de Ioana Cazacu st Ramona Pentilescu. Anuntul facut de
Florian incheie cercul numirii, insa cu dumneavoastra vreau sa deschid poarta
drumului care a condus la aceastd numire. Existd etape care trebuie parcurse pentru

a ajunge la aceasta pozitie la PNSA?

Bianca Chiurtu: Va multumesc si eu pentru invitatia adresat si voi raspunde cu
plicere intrebirilor dumneavoastri. in ceea ce priveste etapele care trebuie parcurse
pentru a ajunge la aceasta pozitie in cadrul PNSA, exista astfel de etape daca privim din
perspectivi formali (care incep de la nivelul de avocat colaborator, continui cu avocat
colaborator senior, avocat colaborator coordonator si in final, Partener), insa important
este sd detii alte calitati si capacitati fundamentale, care privesc experienta profesionala
avocatiala, activitatea de coordonare a unui grup de practici, reputatia profesionala
individuald de inalta expertiza, recunoscuta public, o aliniere intre tine si firma din
perspectiva eticii in afaceri, a valorilor morale, a standardelor profesionale ale Societatii

etc.

Alina Matei: Desi este o realizare profesionala, promovarea este, in acelasi timp, si o
realizare personala. Un sentiment frumos, galopant, generator de alte mini-
sentimente, care ne valideaza si care ne spune ca “iatd, se poate prin forte proprii!”.
Insd realitatea profesiei de avocat ne spune cd vine o altd zi, iar ziua cu promovarea e

istorie. () Unde “purtati” aceastd promouvare si ce inseamna pentru dumneavoastra?

Bianca Chiurtu: Ce imagine frumoasa si cuprinzitoare a sentimentului de reusita!
Port in suflet cu recunostinta bucuria promovarii ca Partener, iar acest sentiment nu va
deveni istorie, ci o ancora despre capacititile mele si despre cum pot sa evoluez pe mai

departe.

Alina Matei: In ce directie trebuie sd priveascd un avocat de litigii? Aveti experientd

importanta, nu intotdeauna lucrurile stau roz...

Bianca Chiurtu: Asa este, in activitatea de avocat litigant m-am confruntat si cu
situatii mai putin acceptabile, de exemplu cand judecatorul nu cunostea dosarul, sau
avocatul advers trecea dincolo de limitele colegiale, printr-o atitudine de rea-credinta
evidentd, sau solutia instantei era in afara logicii juridice. Cu toate acestea, tu trebuie sa
ramai drept, privind cu optimism si cu incredere ca daca iti exerciti profesia cu
seriozitate si pregitire temeinicd, cu respect fata de ceilalti, poti imbunatéti, chiar si

intr-o micd méisuri, acest mediu.
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Alina Matei: Daca ar fi sa faceti un top al celor mai interesante dosare cu care v-ati

confruntat, ce ati alege?

Bianca Chiurtu: Este greu de facut un top, pentru ca in fiecare dosar trebuie sa
prezinti cea mai potrivita aparare pentru clientul tdu, iar gasirea celor mai puternice
argumente aduce mereu ceva interesant in fiecare dosar, te provoaci si vezi uneori
lucrurile si din alte perspective, chiar s inveti lucruri noi. Pot mentiona rezultate
remarcabile 1n litigii recente de contencios administrativ si fiscal pentru clientii Auchan
Romaénia, Azomures, Exim Banca Roméaneascd, Iridex Group, Fabrica de Zahar

Premium Ludus.

Alina Matei: Ca avocat de litigii, interactiunea cu judecdtorul/judecdtorii in sala de

judecatd este extrem de importantd. Cum abordati aceastd interactiune?

Bianca Chiurtu: Intr-adevir, interactiunea cu membrii completului este extrem de
important3, iar eu abordez aceasti relatie cu curiozitate si flexibilitate, cu intentia de a
surprinde in timp real cum se pozitioneaza judecatorul, daca este interesat de caz, sau
se plictiseste, daca imi ascultd argumentele, daci isi noteaza ceva, daca pune intrebari
etc., iar prin raspunsurile mele incerc sa prezint argumentele din perspectiva cea mai

clara, logica si convingatoare.

Alina Matei: Da, trebuie studiu, rigoare, atentie in sala de judecatd. Dar nimeni nu
zice nimic de_farmecul avocatului atat de trebuincios, pdstrat in subtilitate si scos la
tveald doar putin si cu mare bagare de seama. La urma urmeit, orice avocat vrea sa

castige pentru clientul sau. Sau la succes ne identificam cu clientul?

Bianca Chiurtu: Asa este, fiecare avocat vrea si castige pentru clientul sau. Personal
mai identific cu acesta si la cistig si la pierdere, pentru ci stilul meu de lucru presupune
o relatie foarte stransa cu clientii, ne consultim indeaproape pe strategie, pe pregitirea
fiecarui termen de infatisare, uneori clientii ma insotesc in sala, deci este un efort de

echipi, iar rezultatele le traim tot in echipa.

Alina Matei: Decizia de strategie pe un dosar se poate lua, uneort, intr-o echipa
formata din mai multi avocati. Feedback-ul pe consecintele deciziei se va reflecta in
minutd, in solutie, adicd va fi intarziat. Cum functioneaza echipa, cum va intelegeti cu

avocatii mati tineri?

Bianca Chiurtu: Ne consultdm cu echipa, inclusiv cu avocatii mai tineri, apreciem
contributia fieciruia in pregitirea unui dosar, insi decizia finalad de strategie apartine
doar avocatului coordonator, dupa consultarea si cu acordul clientului. Ma inteleg
foarte bine cu avocatii mai tineri, apreciez energia si interesul lor si ma bucur mereu de

evolutia si de succesele lor.

Alina Matei: In dosare, in care clientii — companii, persoane fizice — sunt de altd
nationalitate, situatia este un pic altfel: cultura diferita, limba diferita. Multe ore sunt
alocate cunoasterii problemei de drept, gasirii celor mai bune variante de lucru, desi
pozitia clientului nu este cea mai fericita de multe ori. Ce este mai eficient, de aceastd

data, in relatia cu acest gen de clienti: comunicarea orala sau scrisa?

Bianca Chiurtu: Cea mai eficienta abordare este combinarea celor doud modalitati de
comunicare descrise, adica discuti initial cu clientul, intelegi situatia de fapt, miza

litigiului etc., confirmi apoi in scris cele discutate, iar pe parcursul dosarului adopti una



dintre cele doud variante, cea mai potrivitd in contextul dat: pentru raspunsuri si
clarificari rapide, discuti, iar pentru chestiuni mai importante si mai detaliate, pentru

care ai nevoie si de confirmarea clientului, comunici in scris.

Alina Matei: Cand trebuie sa taca un avocat? (&)

Bianca Chiurtu: In sala de sedint, un avocat trebuie si taci atunci cand vorbeste
instanta sau partea adversa, sau atunci cand interventia sa nu ar aduce valoare

adaugata apararii. Mai trebuie si taca atunci cand este tinut de secretul profesional.

Alina Matei: "Acasa mea e gandul ce-l gandesti spre mine”, spune Nichita Stdnescu.

“Acasa dumneavoastra” cum o vedeti?

Bianca Chiurtu: Acasa mea este acolo unde este inima mea, alaturi de oamenii dragi
din viata mea, de cei doi copii ai mei, de colegii mei si de toate experientele mele,
indiferent cat de frumoase. Iar Nichita Stanescu este unul dintre poetii mei preferati, ce

bucurie de intrebare!

Alina Matei: Un mesaj, va rog, pentru cititorii JURIDICE st pentru cei care fac
JURIDICE.

Bianca Chiurtu: Sa ne gisim in fiecare zi un motiv de bucurie si de recunostinta!
Adaug si un indemn din partea scriitorului Mircea Cértarescu, cu care voi avea onoarea
sd ma Intalnesc siptdmana aceasta la clubul de carte organizat de Alina Ciocianu: ,,Nu
ader la nimic, decdt la cele mai ample postulate ale umanitdatii: fii bun, fii drept, fit
lucid, fii impartial, fii iertator si rabdator.” (citat din Mircea Cartarescu — Sapte ani

stranii, jurnal 2018-2024, Editura Humanitas, 2025, p. 270).

Alina Matei: Multumesc pentru ca ati stat de vorba cu mine!

Bianca Chiurtu: Eu vid multumesc, ati castigat un prieten cu aceste intrebéri pline de

inteles si de poezie!
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